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Tujuan penelitian ini adalah untuk mengetahui Sistem Penjualan
Kredit Pada PT. Adira Finance Tbk, Gorontalo. Adapun teknik analisis yag
digunakan  dalam  penelitian ini adalah analisis kualitatif yaitu,
menganalisis data yang diperoleh hasil dari pengumpulan data dilapangan
kemudian disesuaikan dengan teori yang berhubungan dengan masalah
yag diteliti.

Berdasarkan hasil penelitian yang ditemukan di PT. Adira Finance
Tbk, Gorontalo masih sederhana bila dibandingkan dengan teori yang
ada. Hal ini ditunjukkan dengan adanya perangkapan fungsi penjualan
dan fungsi kredit. Perusahaan belum optimal dalam melakukan survey
kepada beberapa calon kreditur, selain itu dokumen yang digunakan
hanya berupa faktur penjualan kredit dan surat order pengiriman sebagai
bukti taransaksi penjualan kredit, tidak terdapat dokumen berupa harga
pokok penjualan dan bukti memorial. Hal ini membuktikan bahwa system
dan prosedur penjualan kredit yang baik dapat meminimalkan tingkat
kesalahan dan dapat meminimalkan tingkat kesalahan dan dapat
meningkatkan pengendalian intern perusahaan.
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Maryam R. Mohamad. Nim. 921 310 044. Credit Sell System On
PT. Adira Finance Tbk, Gorontalo,s under Drs’s Father guidance. Sahmin
Noholo, SE, MM as counsellor 1, and Siti Pratiwi Husain, SE, M.Si Mother
as Counsellor I, Studi’s program Accounting majors, Economic faculty
And Business, Negeri Gorontalo’s University.

To the effect this research is subject to be know Credit Sell System
On PT. Adira Finance Tbk, Gorontalo’s Branch Immortal. In this research,
researcher utilizes to methodic kualitatif whereabouts researcher role as
protagonist the interesting direct deep observation, interview, and
documentation, so data that at gathers aptly accurate according to
researcher requirement.

Base oservational result that at fints at the site that Credit Sell
System On PT. Adira Finance Tbk, Gorontalo’s Branch Immortal stills
simple if at compares with aught theory. It pointed out by marks sense
fungsi penjualan’s geminating and credit function. Firm was optimal deep
does suvey to in many creditor candidate, besides document which is
utilized just as invoice of credit sell and dispatch order letter as proof as
credit sell transactions, have no document as cost of goods sold and
memorial’s prove. it proves that system and sell procedure really regard
interen’s operation, at least with system and credit sell procedure that
good gets meminimalkan zoom glosses over and get to interen’s operation
firm.
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