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SURAT PERNYATAAN 

 

Dengan ini saya menyatakan bahwa sesungguhnya skripsi yang saya 

susun untuk memenuhi persyaratan dalam menempuh ujian akhir guna 

memperoleh gelar Sarjana Ekonomi dari Jurusan Manajemen Fakultas Ekonomi 

Universitas Negeri Gorontalo, seluruhnya merupakan hasil karya sendiri. 

Adapun bagian-bagian tertentu dalam penulisan yang saya kutip dari 

hasil karya orang lain telah dituliskan sumbernya secara jelas sesuai dengan 

norma, kaidah, dan etika penulisan ilmiah dan buku pedoman penulisan karya 

ilmiah Universitas Negeri Gorontalo. 

Apabila dikemudian hari ditemukan seluruh atau sebagian skripsi ini 

bukan hasil karya sendiri atau adanya plagiat dalam bagian-bagian tertentu, 

maka saya bersedia menerima sanksi pencabutan gelar akademik yang saya 

sandang dan sanksi lainnya sesuai peraturan yang berlaku. 

         



 



 

 

 

 

 

 

 

 



 

ABSTRAK 

 

SURYA SAPUTRA TUAHUNS, 931412121. 2016. Pengaruh Harga dan Promosi 

terhadap Peningkatan Volume Penjualan Ponsel Merek Samsung di Platinum 

Celluler Gorontalo. Skripsi, Gorontalo, Program Studi S1 Manajemen, Jurusan 

Manajemen, Fakultas Ekonomi, Universitas Negeri Gorontalo. Dibawah 

bimbingan Bapak Prof. Dr. Yulianto Kadji, M.Si selaku pembimbing I dan Bapak 

Idris Yanto Niode, S.Pd, MM selaku pembimbing II. 

Penelitian ini bertujuan untuk menguji pengaruh harga dan promosi terhadap 

peningkatan volume penjualan ponsel merek Samsung di Platinum Cellular 

Gorontalo. Adapun metode yang digunakan dalam penelitian ini adalah metode 

kuantitatif. Tehnik pengumpulan data dalam penelitian ini melalui observasi dan 

wawancara. Dalam penelitian ini, peneliti menggunakan data sekunder yaitu 

berupa data harga ponsel Samsung, biaya promosi serta total penjualan ponsel 

Samsung di Platinum Cellular. Data dianalisis dengan menggunakan regresi 

linear berganda. 

Adapun hasil penelitian menunjukan analisis regresi berganda yaitu, Y = 195.870 

+ 1.575 X1 + 17.880 X2. Hasil uji t menunjukan bahwa untuk variabel Harga (X1) 

berpengaruh positif secara parsial terhadap peningkatan volume penjualan. 

Promosi (X2) berpengaruh  positif secara parsial terhadap peningkatan volume 

penjualan. Hasil uji F menunjukan bahwa variabel bebas secara simultan 

berpengaruh positif terhadap peningkatan volume penjualan, dimana Fhitung > Ftabel 

= 112.271 > 5.79. koefisien determinasinya menunjukkan besarnya kontribusi 

0.978 atau 97.8% artinya terdapat hubungan yang sangat kuat antara variabel 

harga dan promosi terhadap volume penjualan. Sementara sisanya yaitu 0.022 

atau 2.2% berupa kontribusi dari faktor-faktor lain yang tidak diteliti dalam 

pnelitian ini. 

Kata kunci: Harga, Promosi, Volume Penjualan, Ponsel. 

  



 

 

 


