
 
 

BAB V 

PENUTUP 

A. Kesimpulan 

Berdasarkan hasil analisis sistem pemasaran buah kelapa di Desa 

Pongongaila Kecamatan Pulubala Kabupaten Gorontalo dapat disimpulkan : 

1. Bahwa saluran pemasaran buah kelapa adalah pemasaran tidak langsung 

berjumlah satu saluran dengan alur distribusi yaitu petani menjual buah 

kelapa kepada pedagang pengumpul, selanjutnya dijual ke pabrik. 

2. Margin pemasaran pada saluran pemasaran tersebut sebesar Rp. 700/biji. 

 

B. Saran 

 Berdasarkan kesimpulan hasil penelitian maka disarankan  

1. Agar petani perlu mengetahui perkembangan harga buah kelapa dipabrik 

untuk menghindari penekanan harga yang tinggi oleh pedagang pengumpul 

untuk mengambil keuntungan yang besar. 

2. Petani perlu meningkatkan kerjasama dengan pemerintah baik dengan dinas 

pertanian, dinas kehutanan dan dinas perdagangan. 

3. Petani harus mengikuti penyuluhan-penyuluhan atau pelatihan dibidang 

pertanian baik yang diadakan oleh pemerintah maupun dari pihak pabrik 

untuk meningkatkan wawasan dan pengetahuan. 

4. Petani harus memiliki pengetahuan berusaha tani yang baik dan petani harus 

kreatif dalam pembudidayaan, pemeliharaan, pemanenan dan pemasaran. 

5. Pedagang pengumpul agar kiranya dapat mempertimbangkan harga untuk 

pemberian kepada petani dan tidak mempermainkan harga. 

6. Pemerintah harus lebih memperhatikan para petani dan memberikan 

pelatihan agar petani memiliki pengetahuan berusahatani yang baik yang 

bisa untuk meningkatkan produksi dan produktivitas. 

7. Harus adanya upaya pemerintah menjadi perantara antara petani dan pihak 

pabrik dalam penentuan harga yang tidak merugikan petani. 

8. Pihak pabrik harus mengadakan pelatihan terhadap petani dalam berusaha 

tani yang baik dan menghasilkan hasil dengan harga yang tinggi. 
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KUSIONER  UNTUK PETANI KELAPA 

DIDESA PONGONGAILA DIKECAMATAN PULUBALA 

KABUPATEN GORONTALO 

UNIVERSITAS NEGERI GORONTALO 

 

1. Nama Responde      :..................................................... 

2. Alamat      :..................................................... 

3. Jenis Kelamin     :..................................................... 

4. Umur      :.....................................................Tahun 

5. Pendidikan     :..................................................... 

6. Jumlah anggota keluarga   :.....................................................Orang 

7. Lama berusahatani    :.....................................................Tahun 

8. Luas lahan     :..................................................... Ha 

9. Status Lahan     :..................................................... 

10. Harga jual     :..................................................... 

11. Berapa banyak anda biasanya menjual kelapa ? 

a. ..................biji/minggu        (selalu/tidak) 

b. ..................biji/bulan           (selalu/tidak) 

c. ..................biji/ 3 bulan        (selalu/tidak) 

12. Lembaga pemasaran apa yang bermitra dengan anda? 

a. Pedagang pengumpul   (ya/tidak) 

b. Pedagang besar       (ya/tidak) 

c. Pedagang pongecer       (ya/tidak) 

d. Lainnya         (ya/tidak) 

13. Bagaimana bentuk saluran pemasaran seperti apa yang anda gunakan? 

a. Saluran pemasaran langsung      (ya/tidak) 

b. Saluran pemasaran tidak langsung    (ya/tidak) 

14. Bagaimana cara penjualanya 

a. Kontrak   (ya/tidak) 

b. Langganan   (ya/tidak) 

c. Langsung   (ya/tidak) 

d. Lainnya   (ya/tidak) 



 
 

15. Sistem pembayaran 

a. Cash/langsung tunai (ya/tidak) 

b. Kredit     (ya/tidak) 

16. Apakah anda menanggung biaya resiko dari kegiatan penjualan?   (ya/tidak) 

17. Bagaimana menentukan harga jual? 

................................................................................................................. 

18. Dari mana informasi harga yang diperoleh ? 

................................................................................................................. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 
 

KUSIONER  UNTUK LEMBAGA PEMASARAN 

DIDESA PONGONGAILA DIKECAMATAN PULUBALA 

KABUPATEN GORONTALO 

UNIVERSITAS NEGERI GORONTALO 

 

1. Nama Responde      :..................................................... 

2. Alamat      :..................................................... 

3. Umur      :.....................................................Tahun 

4. Jenis Kelamin     :..................................................... 

5. Pendidikan     :..................................................... 

6. Lama Berusaha   :..................................................... 

7. Dari mana biasanya anda buah kelapa? 

8. Berapa banyak anda biasanya membeli kelapa ? 

a. ..................biji/minggu        (selalu/tidak) 

b. ..................biji/bulan           (selalu/tidak) 

c. ..................biji/ 3 bulan       (selalu/tidak) 

9. Lembaga pemasaran apa yang bermitra dengan anda? 

a. Pedagang pengumpul  (ya/tidak) 

b. Pedagang besar      (ya/tidak) 

c. Pedagang pongecer      (ya/tidak) 

d. Lainnya        (ya/tidak) 

CARA PENJUALAN 

10. Harga jual kelapa Rp..................................... 

11. Bagaimana frekuensi penjualan kelapa yang anda beli 

a. Tiap hari        (ya/tidak) 

b. Tiap minggu  (ya/tidak) 

c. Tiap bulan     (ya/tidak) 

d. Lainnya    (ya/tidak) 

12. Bagaimana cara penjualanya 

a. Kontrak   (ya/tidak) 

b. Langganan   (ya/tidak) 

c. Langsung   (ya/tidak) 



 
 

d. Lainnya   (ya/tidak) 

13. Apakah anda menanggung biaya resiko dari kegiatan apenjualan? 

(ya/tidak) 

14. Bagaimana menentukan harga jual? 

................................................................................................................. 

15. Dari mana informasi harga yang diperoleh ? 

................................................................................................................. 

16. Apa hambatan-hambatan yang anda alami dalam memasarkan kelapa? 

.................................................................................................................. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

Lampiran 2. Identitas Petani Responden Pada Marjin Pemasaran Buah Kelapa di Desa Pongongaila  

                      Kecamatan Pulubala Kabupaten Gorontalo, 2016 

 

No Nama Responden 
Jenis 

Kelamin 

Umur 

(Tahun) 
Pendidikan 

Lama 

Bekerja 

(Tahun) 

Jumlah 

Tanggunggan 

Keluarga 

(orang) 

Status lahan 

Luas 

Lahan 

(Ha) 

1 Harun Mano Laki-Laki 58 SD 30 5 Milik Sendiri 1 

2 Asna Kue Perempuan 40 SD 20 4 Milik Sendiri 1 

3 Suhartin Mohamad Perempuan 35 SMP 10 3 Milik Sendiri 1 

4 Ismail Mohamad Laki-Laki 40 SD 20 3 Milik Sendiri 1 

5 Firman Isima Laki-Laki 47 SD 7 2 Milik Sendiri 1 

6 Nasrun Suaib Laki-Laki 40 SD 15 3 Milik Sendiri 1 

7 Simin Usman Laki-Laki 35 SMP 12 4 Milik Sendiri 1 

8 Yanto Usman Laki-Laki 32 SMP 20 4 Milik Sendiri 2 

9 abdul Gani Abas Laki-Laki 50 SD 25 5 Milik Sendiri 2 

10 Nuna Kadu Laki-Laki 72 SD 40 11 Milik Sendiri 10 

11 Arton hasan Laki-Laki 50 SD 20 2 Milik Sendiri 1 

12 Amir Mootalu  Laki-Laki 51 SD 20 5 Milik Sendiri 1 

13 Ruslan Rajak  Laki-Laki 47 SD 15 2 Milik Sendiri 1 

14 Djafar Ibrahim Laki-Laki 39 SD 10 2 Milik Sendiri 2 

15 Abd Rahman Laki-Laki 47 SD 23 2 Milik Sendiri 2 

16 Yasin Harun Laki-Laki 35 SD 8 2 Milik Sendiri 1 

17 Robin Nusi Laki-Laki 39 SMP 5 3 Milik Sendiri 2 

18 Dude Laki-Laki 45 SD 10 2 Milik Sendiri 2 

19 Rahim Saburi Laki-Laki 60 SD 35 3 Milik Sendiri 4 

20 Uma Laki-Laki 42 SD 10 1 Milik Sendiri 3 

21 Tuu Laki-Laki 49 SD 9 4 Milik Sendiri 1 

22 Amin Sabani Laki-Laki 52 SD 30 2 Milik Sendiri 2 

23 Harun Laki-Laki 39 SMP 2 2 Milik Sendiri 2 

24 Kiman Umur  Laki-Laki 47 SD 6 3 Milik Sendiri 2 

25 Idrus Yusuf Laki-Laki 39 SD 7 2 Milik Sendiri 2 

26 Husain Daud Laki-Laki 46 SMP 13 6 Milik Sendiri 3 

27 Usman Yusuf Laki-Laki 50 SD 26 3 Milik Sendiri 3 

28 Adam Usman Laki-Laki 49 SD 16 3 Milik Sendiri 3 

29 Romi Mustapa Laki-Laki 47 SMP 20 2 Milik Sendiri 1 

30 Yusuf Isa Laki-Laki 57 SD 20 4 Milik Sendiri 3 

 

 



 
 

Lampiran 3. Data Produksi,Biaya, dan Harga Jual di Tingkat Petani di Desa Pongongaila  

Kecamatan Pulubala Kabupaten Gorontalo, 2016 

No Nama Responden 

Luas 

Lahan 

(Ha) 

Produksi/1 

Musim 

Panen(biji) 

Harga Jual Per 

Biji Ke Pedagang 

Pengumpul (RP) 

Jumlah 

Penjualan 

Kelapa (RP) 

1 Harun Mano 1 5.000 2.300 11.500.000 

2 Asna Kue 1 5.300 2.300 12.190.000 

3 Suhartin Mohamad 1 5.000 2.300 11.500.000 

4 Ismail Mohamad 1 2.800 2.300 6.440.000 

5 Firman Isima 1 4.500 2.300 10.350.000 

6 Nasrun Suaib 1 3.500 2.300 8.050.000 

7 Simin Usman 1 4.500 2.300 10.350.000 

8 Yanto Usman 1 2.700 2.300 6.210.000 

9 abdul Gani Abas 2 5.500 2.300 12.650.000 

10 Nuna Kadu 10 21.000 2.300 48.300.000 

11 Arton hasan 1 2.000 2.300 4.600.000 

12 Amir Mootalu  1 1.100 2.300 2.530.000 

13 Ruslan Rajak  1 3.000 2.300 6.900.000 

14 Djafar Ibrahim 2 6.200 2.300 14.260.000 

15 Abd Rahman 2 4.000 2.300 9.200.000 

16 Yasin Harun 1 1.500 2.300 3.450.000 

17 Robin Nusi 2 6.000 2.300 13.800.000 

18 Dude 2 2.500 2.300 5.750.000 

19 Rahim Saburi 4 7.800 2.300 17.940.000 

20 Uma 3 3.700 2.300 8.510.000 

21 Tuu 1 4.500 2.300 10.350.000 

22 Amin Sabani 2 4.000 2.300 9.200.000 

23 Harun 2 3.800 2.300 8.740.000 

24 Kiman Umur  2 4.500 2.300 10.350.000 

25 Idrus Yusuf 2 1.800 2.300 4.140.000 

26 Husain Daud 3 4.900 2.300 11.270.000 

27 Usman Yusuf 3 3.500 2.300 8.050.000 

28 Adam Usman 3 5.000 2.300 11.500.000 

29 Romi Mustapa 1 1.800 2.300 4.140.000 

30 Yusuf Isa 3 6.500 2.300 14.950.000 

Jumlah  61 137.900 69.000 317.170.000 

Rata-Rata 2.033 4.597 2.300 10.572.333 

 

 



 
 

Sumber : Data Diolah, 2016 

  

Lampiran 4. Identitas Responden Pedagang  Pengumpul Kelapa di Desa Pongongaila 

Kecamatan Pulubala Kabupaten Gorontalo, 2016 
 

No Nama Responden Jenis Kelamin 
Umur 

(Tahun) 
Pendidikan 

Lama Berusaha 

(Tahun) 

1 Usman Mootalu Laki-Laki 41 SD 15 

2 Om Cili Laki-Laki 31 SMP 4 



 
 

 

  

Lampiran  5. Rincia Biaya Pemasaran Kelapa di Tingkat Pedagang Pengumpul    di 

Desa Pongongaila Kecamatan Pulubala Kabupaten Gorontalo, 2016 

 

No Nama Responden 

Jumlah 

Beli 

(Biji) 

Harga Beli 

Per Biji 

Dari Petani 

(RP) 

Biaya 

Pemasaran 

Per Biji 

(RP) 

Harga Jual Per 

Biji Ke Pabrik 

(RP) 

1 Usman Mootalu 45.000 2.300 400 3.000 

2 Om Cili 50.000 2.300 400 3.000 

Jumlah  95.000 4.600 800 6.000 

Rata-Rata 47.500 2.300 400 3.000 

Sumber : Data Diolah, 2016 



 
 

Lampiran  6. Rincia Biaya Pemasaran Kelapa (Biaya Pengangkutan dan Biaya 

Panjat) di Tingkat Pedagang Pengumpul    di Desa Pongongaila 

Kecamatan Pulubala Kabupaten Gorontalo, 2016 

 

No  Nama Responden 

Biaya 

Pengangkutan 

(Biji) 

Biaya  

Panjat 

(Biji) 

Harga 

Beli Per 

Biji Dari 

Petani 

(RP) 

Harga Jual Per 

Biji Ke Pabrik 

(RP) 

1 Usman Mootalu 150 250 2.300 3.000 

2 Om Cili 150 250 2.300 3.000 

 

Jumlah  300 500 4.600 6.000 

 

Rata-Rata 150 250 2.300 3.000 

 

  



 
 

Lampiran 7. Perhitungan Margin Pemasaran, Distribusi Margin Dan 

Farmer Share Buah Kelapa Di desa Pongongaila Kecamatan 

Pulubala Kabupaten Gorontalo, 2016. 

1. Perhitungan Keuntungan Per Biji Buah Kelapa Di Tingkat Pedagang 

Pengumpul. 

 

Keuntungan = Harga Jual - Harga Beli - Biaya Pemasaran 

        = 3.000 - 2.300 – 400 

        = 300/Biji 

2. Margin Pemasaran Buah Kelapa Per Biji  

Margin Pemasaran = Pr – Pf 

        = 3.000 – 2.300 

        = 700/Biji 

3. Perhitungan Distribusi Margin Pemasaran Buah Kelapa Per Biji 

a. Biaya selama pemasaran = Biaya Selama Pemasaran   x 100 % 

      Margin Pemasaran 
 

     =   400   x 100 % 

  700 
 

     =   57,14% 

 

b. Keuntungan          =  keuntungan         x 100 % 

Margin Pemasaran 
 

     =   300   x 100 % 

  700 

         =   42,86% 

4.  Menghitung Farmer Share  

Farmer Share =   Pf x 100% 

            Pr 

a. Harga jual ditingkat petani = 2.300 x 100%    =76,67 % 

       3.000 

 

b.  Harga beli ditingkat pedagang = 2.300 x 100%    =76,67 % 

              3.000 

 

Biaya Pengakutan         =  150 x 100%    = 5 % 

             3.000 

 



 
 

Biaya Panjat       =  250 x 100%    = 8,33 % 

             3.000 

 

Harga Jual        =  3000 x 100%    = 100 % 

             3.000 

 

Keuntungan          =  300 x 100%    = 10, % 

             3.000 
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