
BAB V

PENUTUP

1.1 Simpulan

Berdasarkan hasil penelitian yang dilakukan untuk menganalisis

pengaruh penjualan kredit terhadap peningkatan pendapatan yang telah

diuarikan sebelumnya, maka dapat diambil kesimpulan sebagai berikut :

Penjualan kredit berpengaruh positif terhadap Peningkatan Pendapatan

PT Rocky Mitra Sukses kota Gorontalo. Hasil koefisien determinasi (R

Square) menunjukkan sistem penjualan kredit mampu memberikan

kontribusi atau pengaruh sebesar 40,4% terhadap peningkatan

pendapatan. Sedangkan sisanya 59,6% dijelaskan oleh variabel lain yang

tidak diikutsertakan dalam penelitian ini. Koefisien regresi menunjukkan

variabel X (sistem penjualan kredit) diperoleh sebesar  076 dengan arah

koefisien positif hal ini menunjukkan bahwa semakin baik sistem penjualan

kredit maka akan membuat efektifitas pendapatan semakin tinggi.

1.2 Saran

Berdasarkan kesimpulan yang telah diuraikan diatas, berikut ini

akan dikemukakan beberapa saran yang dianggap relevan dengan

penelitian. Saran tersebut antara lain sebagai berikut :

1. Implementasi Penjualan Kredit di PT. Rocky Mitra Sukses Kota

Gorontalo selayaknya dapat dipertahankan dan ditingkatkan antara

lain melalui koordinasi dan pembinaan secara kontinyu terhadap



Penjualan dan arti pentingnya indikator yang terkait dalam

penjualan kredit

2. Karena Penjualan Kredit berpengaruh terhadap Peningkatan

Pendapatan maka komitmen yang tinggi khususnya manajemen

pada PT. Rocky Mitra Sukses Kota Gorontalo yang dibarengi oleh

usaha yang konkrit, jelas, efektif dan efisien akan dapat

memberikan dampak positif terhadap Peningkatan Pendapatan.

3. Kepadapara peneliti untuk melakukan penelitian lanjutan

diharapkan mengkaji faktor-faktor lain yang mempengaruhi

Peningkatan Pendapatan yang tidak sempat diteliti, sehingga

dapat menambah wawasan lebih luas.



DAFTAR PUSTAKA

Haryono, Yusuf. 2001. Dasar – dasar akuntansi Edisi 5 jilid 1. Yogyakarta:
STIE YKPN.

Soemarso SR, 2009. Akuntansi Suatu Pengantar Edisi 9. Jakarta: Rineka
Cipta

Mulyadi, 2013 Sistem Akuntansi Cetakan ke 5 Edisi 3. Jakarta: Salemba
Empat

Baridwan, Zaki. 2008. Intermediate Accounting. Yogyakarta: BPFE

Arikunto, Suharsimi. 2002. Manajemen Penelitian. Jakarta: Rineka Cipta

Waluyo, Jati. 2004. Akuntansi Keuangan Lanjutan. Malang: UMM Pres.

Winardi, 1998. Kamus Ekonomi. Bandung: CV. Mandar Maju.

Sudjana, Nana. 2005. Statistika Untuk Penelitian. Bandung: Liberta

Sugiyono. 2012. Metodologi Penelitian Bisnis. Bandung: CV Alfabeta

Sugiyono. 2013. Statistika untuk penelitian. Bandung: CV Alfabeta

Kotler, Philiph. 2009. Manajemen Pemasaran. Jakarta: Ghalia Indonesia

IAI, 2002. Standar Akuntansi Keuangan. Jakarta: Erlangga

Arjun, Rahmawati. 2013. Pengaruh Penjualan Kredit terhadap
Peningkatan Pendapatan pada PT. sinar galesong Pratama
Gorontalo : Skripsi

Wahid, Abdul. 2010. Pengaruh Penjualan Kredit terhadap Peningkatan
Pendapatan pada PT. Hasjrat Abadi gorontalo : Skripsi

Haryanto, krisnadhi. 2012 Pengaruh Sistem Penjualan Kredit Terhadap
Peningkatan Omzet Penjualan Pada PT Pilar Mas Motor
Surabaya. kampus STIE pemuda : Jurnal Ekonom Muda Kreatif.

Sinaga, Eka Mayastika. 2014 Analisis Sistem Penjualan Kredit Sepeda
Motor Pada PT. Wom Finance Tebing Tinggi . STIE Bina Karya
Tebing Tinggi :Jurnal Ilmiah Accounting Changes



Lumempouw, Gerald. 2015 Evaluasi Sistem Pengendalian Intern
Terhadap Penjualan Kredit Pada PT Sinar Pure Foods
International. Universitas Sam Ratulangi Manado : Jurnal Berkala
Ilmiah Efisiensi

Makaria, Beni. 2015 Evaluasi Atas Sistem Akuntansi Penjualan Kredit dan
Penerimaan Kas Sebagai Upaya Meningkatkan Pengendalian
Intern. Universitas Brawijaya : Jurnal Administrasi Bisnis

Lydiawati, Sherly. 2012 Perancangan Sistem Penjualan Dalam Rangka
Meningkatkan Ketertagihan Piutang Pada Usaha Percetakan Di
Surabaya : Jurnal Ilmiah Mahasiswa Akuntansi

Wardani, Winda Kusuma. 2014 Analisis Sistem dan Prosedur Penjualan
dan Penerimaan Kas dalam Upaya Meningkatkan Pengendalian
Intern Perusahaan. Universitas Brawijaya : Jurnal Administrasi
Bisnis


