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ABSTRAK

SASKIA AL IDRUS. 921 413 241. 2017. Penelitian ini berjudul “Pengaruh
Penetapan Harga Jual Terhadap Volume Penjualan Pada Perusahaan
Jasa Pengiriman Barang Jalur Nugraha Ekakurir (JNE)”. Skirpsi program
studi S1 Akuntansi. Jurusan Akuntansi, Fakultas Ekonomi, Universitas
Negeri Gorontalo, dibawah bimbingan Ibu Hartati Tuli SE. Ak, M.Si selaku
pembimbing | dan lbu Hj. Valentina Monoarfa SE, MM selaku pembimbing
Il.

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui pengaruh penetapan harga jual
terhadap volume penjualan pada JNE Kota Gorontalo. Data dalam
penelitian ini diambil dari data primer melalui kuesioner. Jumlah sampel
yang dijadikan subjek dalam penelitian ini adalah 64 Karyawan. Metode
yang digunakan dalam penelitian ini adalah Kuantitatif, dan analisis
regresi linier sederhana. Media yang digunakan dalam pengolahan data
adalah SPSS (Statistical Package For The Social).

Hasil analisis koefisien regresi untuk variabel penetapan harga jual adalah
sebesar 0,568. Tanda koefisien regresi yang positif menunjukkan terdapat
pengaruh yang positif dan signifikan dari penetapan harga jual terhadap
volume penjualan pada JNE Kota Gorontalo yaitu sebesar 30,1% dan
sisanya sebesar 60,9% dipengaruhi oleh variabel lain.

Kata kunci: penetapan harga jual, volume penjualan



ABSTRACT

SASKIA AL IDRUS. 921 413 241. 2017. “The Influence of Sales Price
Determination towards Sales Volume at Jalur Nugraha Ekakurir (JNE)
(Freight Forwarding Service Company).” Skripsi. Bachelor Study Program of
Accounting, Department of Accounting, Faculty of Economics, State
University of Gorontalo. Principal supervisor is Hartati Tuli, SE. Ak, M.Si and
Co-supervisor is Hj. Valentina Monoarfa, SE, MM.

This research aims at investigating the influence of sales price determination
towards sales volume at JNE Kota Gorontalo. Data include in primary data
obtained through questionnaire. Samples are 64 employees. Research
method is quantitative with simple linear regression as method of data
analysis. Media applied to assist data processing is SPSS (Statistical
Package For The Social).

Result of regression coefficient is 0,568. The positive mark of regression
coefficient shows that there is positive and significant influence of sales price
determination towards sales volume at JNE Kota Gorontalo for 30,1% and the
rest 60,9% is influenced by other variables.
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