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Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui Pengaruh Simultan dan Parsial 
Sistem Pengendalian Intern Penjualan Terhadap Kewajaran Penjualan pada 
PT. Garuda Antarnusa Raya Gorontalo. Sampel dalam penelitian sebanyak 51 
responden. Data dalam penelitian ini menggunakan data primer yang diperoleh 
dari penyebaran kuesioner kepada responden atau karyawan yang memenuhi 
kriteria pengambilan sampel. Dalam penelitian ini menggunakan alat analisis 
jalur (path analysis). 
 
Hasil penelitian menunjukan bahwa dari analisis deskripsi penelitian jawaban 
responden untuk setiap variabel sistem pengendalian intern penjualan secara 
keseluruhan responden menilai sistem pengendalian intern penjualan yang 
ada di PT. Garuda Antarnusa Raya Gorontalo sudah cukup baik 
 
Hasil pengaruh secara simultan menunjukan bahwa sistem pengendalian 
intern penjualan yang meliputi lingkungan pengendalian penjualan (X1), 
penaksiran resiko penjualan (X2), aktivitas pengendalian penjualan (X3), 
informasi dan komunikasi penjualan (X4), pemantauan penjualan (X5) 
berpengaruh positif dan signifikan terhadap kewajaran penjualan pada PT 
Garuda Antarnusa Raya Gorontalo. Hasil pengaruh secara parsial menunjukan 
bahwa variabel bebas yang meliputi lingkungan pengendalain penjualan (X1), 
penaksiran resiko (X2), aktivitas pengendalian penjualan (X3), informasi dan 
komunikasi penjualan (X4), pemantauan penjualan (X5) berpengaruh positif 
dan signifikan terhadap variabel terikat kewajaran penjualan. 
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The research aims to investigate the simultaneous and partial influence of 
Internal Control System of Sales on Sales Fairness at PT. Garuda 
Antarnusa Raya Gorontalo. Research samples are 51 respondents. 
Research data are primary and secondary data obtained from 
questionnaire distribution to respondents or employees that have met 
samples criteria. The research functions path analysis. 

Research finding reveals that based on description analysis, overall, 
respondents' answer for every variable of an internal control system of 
sales at PT. Garuda Antarnusa Raya Gorontalo has been sufficiently 
good. 

Another finding shows that simultaneously, the internal control system of 
sale that encompasses sales management environment (X1), sales risk 
assessment (X2), sales management activity (X3), sales information and 
communication (X4), sales monitoring (X5) have a positive and significant 
influence on sale fairness at PT. Garuda Antarnusa Raya Gorontalo. Also, 
partially, sales management environment (X1), sales risk assessment 
(X2), sales management activity (X3), sales information and 
communication (X4), sales monitoring (X5) have a positive and significant 
influence on the dependent variable. 
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