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ABSTRAK

Lisnawaty uluto, 921 417 Lfl.2422. SKRIPSL "STRATEGI PEI\EN:IUAN
HARGA JUAL PADA MASA PANDEMI T]NTUK MEMPERTAHANKAFI
LABA USAHA (STUDT KASUS PADA UKM Dr KOTA GORONTALO)".
Program Studi S-1 Akuntansi, Jurusan Akuntansi, Fakultas Ekonomi, Universitas
Negeri Gorontalo dengan Pembimbing I Ibu Hartati Tuli, SE, Alq M.Si. dan
Pembimbing II Bapak Ltrkman Pakaya S.Pd, M,SA

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui strategi penentwanhzrga jual pada masa
pandemi untuk mempertahankan laba usaha pada ukm di kota gorontalo,
Penelitian ini menggunakan metode analisis data kualitatif, dengan menggunakan
sumber dataprimer. Metode pengumpulan datayang digunakan dengan obsewasi,
dokumen dan wawancara dengan menggunakan teknik pengujian keabsahan data
dilakukan dengan perpanjangan pengamatan, meningkatkan ketekunan,
triangulasi, dan untuk Iokasi penelitian berada di kota gorontalo

Hasil penelitian menunjukan bahwaketiga tempat penelitian ini sebelum pandemi
menggunakan metode penentuan penetapan harga berbasis biaya yaifu standard
markup pricing, kemudian setelah pandemi mereka menggunakan penenfuan
harga jual dengan metode price skiming atau penurunan harga jual. Dan menurut
hasil penelitian juga menuqiukan bahwa setelah pelaku usaha menggunakan
metode price skiming ini hanya mefnbuat pendapatan menurun, dikarenakan
metode price skiming itu sendiri hanya biasa digunakan untuk usaha-usaha besar
seperti usaha electronic, tidak bisa diguanakan untuk usaha kecil.

Kata Kunei: Strafegi, Hargn iual, tahe.
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ABSTRACT

Lisnawaty Uluto, 921 417 151, 2t22. UNDERGRADUATE THESIS.
*PRICING STRATEGY DT]RING THE PANDEIVtrC TO SUSTAIN
BUSINESS PROFITABILITY (A CA$E STUDY ON SMEs IN
GORONTAIO CITY)". Study Program of Accounting, Departrnent of
Accounting, Faculty of Economics, Universitas Negeri Gorontalo. The Principal
Supervisor is Hartati Tuli, SE, Ak, M.Si, and the eo Supervisor is Lukman
Pakaya, S.Pd, M.SA.

This research aims at finding out the pricing strategy during the pandemic to
sustain profitability of SMEs in Gorontalo crty. This research applies a qualitative
data analysis method with primary data as the research sources. Techniques of
data collection are observationo documents, and interviews, whereas techniques of
data validity testing are by extending observations, inereasing persistence, and
triangulation. The research sites are located in Gorontalo city.

Findings reveal that the three research sites applied cost-based pricing, namely
markup pricing, c. Afterwards, thoy used a price skimming
method during
who apply the
skimming
businesses.

Keywords: Stra

indicate that those small business actors
experience low profit margin as the price
to large enterprises, sueh as elcstronie
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