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BAB V  

KESIMPULAN DAN SARAN 

5.1 Kesimpulan 

 Pada bab ini peneliti akan menyimpulkan penjelasan pada bab-bab 

sebelumnya. Pada awal munculnya penelitian ini, peneliti memiliki tujuan untuk 

mengetahui bagaimanakah strategi penetapan harga jual makanan. Seperti yang 

sudah dijelaskan pula, dalam menjalankan suatu usaha perlu adanya harga 

terhadap produk yang hendak dijual. Dengan adanya harga, maka aktivitas 

penjualan perusahaan dapat dijalankan sehingga dapat menopang kelangsungan 

hidup usaha. Berdasarkan pada hasil penelitian, peneliti menemukan bahwa para 

pelaku usaha sebelum pandemic mereka menerapkan metode penetapan harga 

berbasis biaya yaitu standar markup pricing kemudian setelah pandemic mereka 

menerapkan metode penetapan harga berbasis permintaan yaitu skiming pricing 

dengan menurunkan harga jual, yang jika dilihat dari teori bahwa price skiming 

ini hanya di gunakan oleh usaha usaha besar seperti penjualan elektronik, setelah 

di terapkan oleh rumah makan ini mereka mengalami penurunan laba dari 

sebelum pandemic, mereka menurunkan harga jual ini dengan tujuan untuk 

menambah volume penjualan tetapi yang di hasilkan hanya kerugian. 

Yang peneliti simpulkan juga jika pelaku usaha ingin menurunkan harga 

makanan atau menaikan harga makanan harus dilihat dari pesaing. Jika pesaing 

tidak melakukan metode tersebut maka resikonya sangat besar akan kehilangan 

pelanggan. Boleh saja menerapkan metode ini tetapi jika usaha ini sudah memiliki 

pelanggan tetap 
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5.2 Saran  

 Saran yang dapat di berikan perusahaan untuk di jadikan perbaikan yakni: 

1. Untuk lebih mengetahui keuntungan lebih baik pihak rumah makan 

mencatat semua mengeluaran dan pendapatan. 

2. Pihak rumah makan memikirkan lagi atau mengkaji kembali mengenai 

penurunan harga jual ini dan jika memang harus menurunkan harga jual 

dan menaikan harga lebih baik dipirkan kembali mengenai citra rumah 

makan itu sendiri. 
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